STIMULEZ VOS VENTES EN SECURITE :

Pour bien des entreprises, la croissance des ventes et
l'atteinte d'un seuil de rentabilité peuvent étre des défis
difficiles a relever. Vos chances de réussite seront plus
grandes si vous élaborez un plan de croissance stratégique
et disposez des ressources nécessaires pour saisir les
nouvelles occasions avec confiance.
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L'assurance-crédit évite les compromis aux deux services.

En étant assuré de recevoir l'argent qu‘on vous doit et d'étre
mieux informé a la conclusion d’une entente, vous pourrez
habiliter votre équipe de vente a réaliser son plein potentiel.
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*http.//www.eulerhermes.ca/en/case-studies/Pages/default.aspx

Pour en savoir plus sur la facon de développer votre entreprise, rendez-vous sur www.eulerhermes.ca/fr.

Que changeriez-vous a la stratégie de croissance
de votre entreprise si vous saviez que tout ce que

vous vendrez vous sera payé? Si vous étes
comme la plupart des clients d’Euler Hermes,
vous vendriez davantage a de nouveaux clients
et accorderiez plus de crédit a vos clients actuels,

Ces ventes supplémentaires
compenseront maintes fois le
cout de la police, méme si vous
ne faites jamais de réclamation.

parce que vous auriez l'esprit tranquille en
sachant que le risque est couvert.
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